Matthias Vickermann: ,,Die Zeiten

von geiz

InterviewZeitung: Matthias Vi-
ckermann, ein kleiner Schuh-
macher-Laden, wie man ihn
sich nicht schoner trdumen
kdnnte. Wie finanziert sich so
etwas, wie schafft man es
durchzuhalten in den heutigen
Zeiten?

Matthias Vickermann: Indem
man das Unternehmen einfach
auf mehrere Standbeine stellt.
Ich mache nicht nur Reparatu-
ren, sondern auch MaBschuhe,
Demnachst starten wir auBier-
dem noch einen Online-Shop,
dann haben wir seit neuestem
einen Hol- und Bring-Service
fGr Hotels und Altersheime und
cinen normalen Schuh-Zube-
hor-Verkauf in beiden Geschaf-
ten. Und so haben wir fonf Sau-
len und irgendetwas lauft im-
mer.

InterviewZeitung: Und es ist
s0 wunderbar eingerichlet, wie

|st gell sind vorbei“

Matthias Vickermann ropa-
riert die Schuhe fir die klei-
nen Leute und liefert MaB-
schuhe fir jene, die auf etwas
gréBerem FuBe leben kdén-
nen.

ein kleines Museum. Man kdnn-
te hier sogar Schulungen ma-
chen dardber, wie so eine alte
Schuhmacherei mal ausgese-
hen hat. Nun fertigen Sie auch

MaBschuhe an, ecine MarktlG-
cke?

Matthias Vickermann: Eine
Marktlicke nicht unbedingt, es
gibt ja noch ein paar wenige,
die das auch machen. Aber be-
zogen auf das, was wir anbie-
ten, ist die Konkurrenz wirklich
gering. Deutschlandweit haben
wir zwei, vielleicht auch drei
Mitbewerber.
InterviewZeitung: Sind Sie
denn vom Herzen aus Schuh-
macher, oder wie kam das?
Matthias Vickermann: Ur-
spranglich komme ich aus der
Steuerberatung und  Wirt-
schaftsprifung. Aber es war
doch nicht mein Ding den gan-
zen Tag am Compuler zu sitzen
und nach beendeter Ausbil-
dung habe ich dann meine Be-
rufung gefunden. Dadurch,
dass ich selbst Schuhgrofie 50
habe, kam der Wunsch Schuhe
herzustellen,
InterviewZeitung: Der Schuh-
laden hier in der Stefanien-
straBe hieB eigentlich {rdher
wie?

Matthias Vickermann: Das war
fraher der .Hummel“. Den habe
ich vor zweieinhalb Jahren
gbernommen und vor zwei Jah-
ren haben wir noch den Laden

in der MerkurstraBe Gbernom-
men und jetzt treiben wir in bei-
den unser Unwesen,
InterviewZeitung: Wir gratulie-
ren zu diesem schonen Laden
und werden thn auch auszeich-
nen als etwas ganz besonderes
in Baden-Baden, wie andere
auch.

Vielleicht von lhnen, Matthias
Vickermann, noch einen klei-
nen Ratschlag an all jene, die
voll Sorge sind, dass auf der
grinen Wiese" Markte entste-
hen mit groBen Angeboten.
Welchen Tipp geben Sie all je-
nen, die nach Ideen suchen?
Matthias Vickermann: Da
brauchen sie sich gar keine
groBen Gedanken zumachen,
der Markt regelt sich von
selbst. Diese Zeiten vor denen
alle Angst haben, mit .Geiz ist
geil*, sind jetzt wieder vorbei.
Ich bin sowieso kein Freund
von diesen groBen Markten,
Der Einzelhandel hat immer
noch seinen Charme und den
wird er auch immer behalten.
Man muss natOrlich schon ein
bisschen zusehen, dass man
eine Nische besetzt, einen be-
sonderen Service macht, ein
schénes Geschaft hat. Dinge,
die auch dem Kunden schmei-
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Stefanienstrae

cheln, Unsere MaBschuh-Kun-
den werden zum Beispiel vom
Bahnhof, oder egal wo sie her-
kommen, abgeholt. Das wird
nicht berechnet, aber im Endef-
fekt geht die Rechnung bei uns
trotzdem auf, denn wir bieten
einen Service an, den vielleicht
andere MaBschuh-Hersteller
nicht haben. Der Nachteil der
groBen Ketten ist auch die An-
onymitdt und ich glaube gerade
in so einer kleinen Stadt wie
Baden-Baden ist es automa-
tisch so, dass die Kunden das
Kleine lieben. Deshalb wird der

Einzelhandel auch nicht aus-
sterben.

InterviewZeitung: Vielen Dank,
Matthias Vickermann. Und all
jene, die das alte Schuhma-
cher-Handwerk einmal sehen
oder auch ihren Kindern zeigen
wollen, die kénnen hier auch
einfach mal reinkemmen ohne
etwas zu Kkaulen, denn man
kann hier wunderschone Sa-
chen sehen, eine grofie Samm-
lung, ein kleines Museum, das
viel Respekt verdient hat.
Matthias Vickermann: Danke
schon.



