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Mit mali-
gefertigtem
Schuhwerk
sorgt Matthias
Vickermann fiir
den gepflegten
Auftritt seiner
Kunden - die
man durchaus
zur Upper Class
zdhlen kann.
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atthias Vickermann nennt es das Ritz-Syn-

drom. ,Wenn der Portier des Ritz nicht Acht

gibt auf sich selbst, sich nicht bestandig saqgt,
wer er wirklich ist, wo und wie er lebt nach Feierabend
- dann, ja dann kann er schon den Bezug zur Realitat
verlieren. Schiieftlich begegnen ihm tagtiglich die
Reichen, Machtigen, die Beriihmten. Und er gewshrt
ihnen Zutritt - oder spielt seine Macht aus.”

Bei Matthias Vickermann und seinem Kollegen Martin
Stoya geben sich auch die Reichen, Michtigen und Be-
rihmten die Klinke in die Hand. Und sie lassen ihr Celd
bei ihnen liegen. Allerdings erhalten sie im Gegenzug
solide, manchmal auch extravagante Handwerkskunst,
|e nach Schuh-Tick, den in der Tat auch Manner ha-
ben kdnnen. Die Bodenhaftung haben
Vickermann & Stoya, wie Ubrigens
auch das Ladengeschift in der Baden-
Badener Merkurstralte heifbt, deshalb
nach lange nicht verloren. In der Branche
kann das schon einmal vorkommen, Das
ist dann das Ritz-5yndrom, und mitunter
kann auch mal einem Edel-Maltschuh-
macher der Boden unter den Fullen
abhanden kommen.

Matthias Vickermann hat vor seiner Karriere — als
solche darf man seine berufliche Laufbahn wohl getrost
bezeichnen - sein Glick in der Kanzlei eines Steuer-
beraters versucht und bald gemerkt: Mit den Handen
arbeiten liegt ihm mehr, und , weil ich selbst Schuhgrolte
50 habe, war das Thema Schuhe schon eine ganze Weile
in meinem Leben prasent”.
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Als Steuerberater mit gut gehender Kanzlei wiirde der
geburtige Disseldorfer vermutiich mehr Celd verdienen
denn als MaBschuhmacher. Auch wenn seine Kunden
fiir ein ,einfaches Grundmodell” in Boxkalbleder, fir
Einsteiger am besten das Modell Oxford mit Lyralo-
chung, 1.000 bis 1.500 Euro bezahlen: Es stecken fast
100 Arbeitsstunden drin,

Matiirlich sind Malschuhe Luxus”, bekennt Matthias
Vickermann, ,aber fir Leute, die (ber viel Geld verfigen,
in viel geringerem Mafi als fir den Mormalverbraucher.”
Wer das Zeug zu ein paar MaRschuhen aus der Baden-
Badener Manufaktur hat, fir den ist Luxus eher Zeit,
Gesundheit - jedenfalls nicht unbedingt das, was man
fiir Geld kaufen kann.

Wer bei Matthias Vickermann und Martin Stoya ein-
kauft, schatzt entweder den gepflegten Auftritt mit viel
Understaternent und bestellt im Jahr zwei bis drei Paar
Schuhe. Oder der Kunde ist mindestens so exotisch
wie die Hiute und Leder, die Matthias Vickermann in
seiner neu gegrindeten zweiten Firma importiert und
veredelt. Dabei sieht die Mallanfertigung aus Leder
vom Cayman {3.500 Euro) noch vergleichsweise un-
spektakuldr aus, wenn man das Modell aus der Haut des
Perlrochen daneben halt. In allen Nuancen schimmert
der blaue Schnirschuh, mitten auf dem Rist wie von
Kiinstlerhand eingefiigt zwei grofe perimuttfarbene
Schuppen, die den Schuh zwar wenig mannlich, dafur
sehr individuell machen,

Matthias Vickermann liebt diese Spielereien. Nicht
an den eigenen Fiiken. Die stecken in 150-Euro-Se-
gelschuhen von Timberland. Aber er liebt es, seine
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Kunden gliicklich zu machen, wenn diese in seinen
Spielereien ihr Glick finden. Dafiir kommen sie mit dem
Privatjet von Disseldorf angereist oder aus Hamburg.
Aber Vickermann & Stoya reisen ihrer Kundschaft auch
hinterher. Regelmabig ins Berliner Rocco Forte Hotel de
Rome (finf Sterne) zu  Malschuhtagen” oder zu den
Bentley- oder Aston Martin-Tagen in Wien, Zurich und
Hamburg. Immer den Reichen, Machtigen, Beriihmten
auf den Fllten.

Manchmal finden diese sich aber auch
an viel weniger spektakuldren Orten, Statt
auf Werbung in den verschiedensten Golf-
zeitschriften schwort Matthias Vickermann
mittlerweile auf Titel wie ,Jagd & Hund”,
denn: ,Das sind Menschen, die es sich
leisten kénnen, wenn ein Wildschweinrudel einem
Bauer mal eine ganze Ernte niedertrampelt, den dann
mit ein paar Tausend Euro quasi aus der Portokasse zu
entschadigen.” Ja und manchmal brauchen Jager nicht
nur robustes Schuhwerk, sondern nehmen auch gleich
noch ein Paar Malipantoffeln mit, die es um die 600
oder 700 Euro gibt.

Um sich das eigene Paar gekaufter Schuhe besohlen
zu lassen, dafiir braucht man bei Vickermann & Stoya

300 LEISTEN -
UMD DER SCHLUMH-
MACHER IST EIN

GEMACHTER MANMN

kein Vermogen auszugeben. Matthias Vickermanns
Mutter rennt zehn Mal die Stunde vom kleinen Biro
im Hintergrund zum Ladentresen, um Reparaturen
anzunehmen, Repariertes zuriickzugeben. Prompt
und freundlich wird hier der Baden-Badener bedient,
Jund wenn es sich auch nur um eine Vibram-Sohle
handelt, ich lasse bei allem die gleiche Sorgfalt walten®.
Vielleicht verewigt sich auch der Fult dieses Kunden
bald in der Galerie der hilzernen Leisten,

250 Stiick haben Vickermann & Stoya bereits an-
gefertigt. 250 Kunden. ,Mit 300 sagt man, hat es ein
Malschuhmacher geschafft”, schépft Vickermann
aus seiner achtjahrigen Berufserfahrung. Erwird auch
die fehlenden 50 Kunden noch gewinnen. Denn er
ist ihnen auf den Fersen. Unter anderem mit einem
pdf-Formular, das der Kunde auf seiner Homepage
www.vickermannundstoya.de herunterladen kann, Da-
mit kann von Gberall auf der Welt ein Reparaturauftrag
erteilt werden. Den schickt der Kunde dann mitsamt
seinen alten Schuhen nach Baden-Baden. Prompt gibt
es einen Ruckruf, Details werden besprochen, und
dann wird repariert. ,Ich bin ein Dienstleister und
Handwerker”, bekennt Matthias Vickermann. Und am

liebsten bleibt er deshalb auch bei seinen Leisten. dg ¥}
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2 | Allg Einrichtungen werden vor der Auslielerung aufgedaut
B - yund aut Funktionaltat sowie Passgenaulgkeit geprift.
46 ~ Das ist die Garantie fir den Kunden, dass es beim

_ Aufbau 2u keinen ungeplanten Uberraschungen kommt.
i Tel.:07B06 /88-152

wWww. malar-ainrichiungen, de

Wertvoll fiirs Leben

waw.miele-kuechen.de

Eine Miele Kiiche
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Besuchen Sie uns und erleben Sie Erstklassigkeit in Design und Qualitat




